immerfabrikanten worde

tere projecten betrokken.
tomvang nemen ook de complexit
toe. Snoeren Kozijnen in Kaatsheu
daarom het liefst samen met deskundig
aan passende oplossingen. De n\-'l'-:rstap.

kens eerder dit jaar sluit daar naadloos

Die overstap was cigenlijk een terugkeer;in he
verleden werkte Snoeren ook met Sikkens.
“De professionele begeleiding, maar ook de kwa-
liteit van ¢
Rub
opnicuw voor Sikkens te kiezen. Makkelijk
verwerkbaar, uitstekend isoler

ducten als de grondverf- en voorlak
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1 vermogen ,
een mooie vloei en een prachtig eindresultaat™,
noemt Frank Snoeren als pluspunten. *In het
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constante kwaliteit kunnen leveren. We hebben
ook minder restafval doordat we de vaten goed

T, account-
ucent AkzoNobel,

WM 290 is

voegt daaraan toe:™

sterk ontwikkeld in duurzaamheid op de bouw

en het isoleren van bloedende houtsoorten.”
Frank Snoeren bevestigt dat met name merbau

veel minder rood doorslaat.

deze kozijnen; de delen blijven mooi recht. Om
het natuurlijke karakter te benadrukken is geko-
ZEen VOOr transpari L e k
passen bij bestaal
Robbert Bleeker

eern monster van b

zijnen moeten

de gewenste kle srdeling op de
abrick spuiten. Zo

ren we samen voor een goed resultaat”

projectlocatie ga

Second opinion
Laagdiktemeting is in het algemeen onderdeel

van de ondersteuning die Sikkens biedt. “Zelf

verrichten we ook droge en natte laagdikteme-




tingen. Het is prettig om daarnaast te kunnen
terugvallen op bevindingen van de verfleveran-
cier. Bovendien hechten opdrachtgevers waarde
aan een second opinion,” is de ervaring van
Frank Snoeren. De timmerfabrikant in Kaatsheu-
vel heeft ambitieuze groeiplannen en investeert
dit jaar fors in het machinepark. Zo is afgelopen
zomer een innovatieve houtbewerkingsmachine
aangeschaft. Naast kozijnonderdelen biedt deze
machine volop mogelijkheden voor andere hout-

producten waarmee de timmerfabrikant zich kan
onderscheiden.

Series en specials

Ook in de spuiterij wordt flink geinvesteerd.
Eind 2010 wil Snoeren een flowcoatinstallatie en
automatische spuitstraat in gebruik nemen. “De
ruimte moet zo efficiént mogelijk worden benut.
Bij de voorbereidingen zullen we ook Sikkens
om advies vragen”, vertelt Frank Snoeren. “Naast
seriematig flowcoaten en de spuitautomaat blij-

ven we handmatig spuiten. Vooral voor specials.
Die zijn goed voor minstens 20% van onze >>

Als eerste in Nederland produceert Snoeren
kozijnonderdelen met de innovatieve dubbele Conturex
houtbewerkingsmachine. Volautomatisch, dus sneller —

ook Dij kleine sessies en verschillende maten.
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omzet; van onderdelen voor de vliegtuig- en
scheepvaartindustrie tot geprofileerde zijplanken
van markiezen, van houtproducten voor onze
buurman de Efteling tot keukenonderdelen. En
behalve aan grote en kleine aannemers en zzp-
ers leveren we ook aan particulieren: de doel-
groep waar het ooit achter in een schuur mee
begon...”

DE PRAKTIJK

Breed in de markt

Snoeren Kozijnen is ruim 25 jaar geleden gestart
met levering aan particulieren. Vandaag bedient de
timmerfabrikant deze doelgroep met een showroom,
specialistische producten en een superservicege-
richte aanpak. Daarnaast behoren aannemers en
industriéle afnemers tot het vaste klantenbestand.
Frank Snoeren hierover: “Consumentengedrag is
onvoorspelbaar, en de nieuwbouwsector maakt elke
zeven jaar een dip door. Door ons breed in de markt
te blijven profileren hebben we toekomst. Het maakt
ons werk bovendien veelzijdig en afwisselend!”






